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Entwicklung und Vermarktung

IN EIGENER SACHE

Netzwerk fiir Immobilienprofis
geht an den Start

Kooperation zwischen ,Immobilienwirtschaft und der networx consulting GmbH:

Personliche Kontakte zwischen Entscheidern stehen im Mittelpunkt von IMMOnetworx.

Text ‘ Redaktion

Genossenschaftsgriindungen, Internet-
diskussionsforen, Immobilien-Lounges
— der Trend zu Online- und Offline-
Netzwerken ist auch in der Immobilien-
branche ungebrochen. Networking wird
in der Branche als Instrument fur den
Aufbau und die Pflege von Beziehungen
zu Kunden, Partnern und Lieferanten
immer wichtiger.

Im April 2005 geht die networx
consulting GmbH zusammen mit der
JImmobilienwirtschalt“ und der Immo-
welt AG mit Netzwerktreffen fur Immo-
bilienprofis an den Start.

Unter dem Namen IMMOnet-
worx entsteht eine attraktive Net-
working-Plattform fur Immobili-
enentscheider — vom Architekten

%
IMMOnetworx

Wer sich iber IMMOnetworx informieren will,

kann dies im Internet unter www.IMMOnet-
worx.info. Wer sich dort registriert, wird per
Newsletter iiber die Treffen auf dem Laufen-
den gehalten. Unternehmen, die sich aktiv als
Stadtpate, Referent oder Sponsor betdtigen
mochten, konnen sich an: info@ MMOnetworx.
info wenden. Das Team ist telefonisch fiir Sie
da unter 040 / 63270951.

als bei Treffen mit Entscheidern aus der-
selben Branche?*

Die monatlichen
IMMOnetworx-
Treffen werden
von einem Fach-

vortrag eingeleitet.

Der Erfahrungs-

austausch

zwischen
den Immo-
bilienent-

.x>

Wir vernetzen Kompetenz. scheidern

uber den Projektent-
wickler und den Immobilienmanager
bis hin zum Makler.

JIch sehe noch einen hohen Bedarf
an echtem Networking in der Immo-
bilienbranche®, begrundet Immowelt-
Vorstand Carsten Schlabritz die Initia-
tive. Der Experte weif$ aus personlicher
Erfahrung, wie wichtig es ist, dass sich
Profis austauschen und voneinander ler-
nen. ,In der Regel steht ganz am Anfang
eines jeden Geschifts auch ein Kontakt.
Und wo konnen Sie besser Kontakte
knupfen und Erfahrungen austauschen

40

nimmt
einen ebenso wichtigen Stellenwert ein
wie die Diskussion mit Dienstleistern
und Vertretern aus dem offentlichen
Sektor.

,Bei uns sind die Entscheider wei-
testgehend unter sich. Deshalb bieten
IMMOnetworx-Treffen einen Rahmen,
Best Practices und innovative Ansitze
vorzustellen®, erlautert Yvonne Laage
von IMMOnetworx das Konzept. Aber
auch die Sicht von auféen soll nicht
fehlen. Deshalb kommen Profis unter
anderem zu juristischen Belangen, Ver-

kaufs- und Marketingkonzepten und
Finanzierungsmodellen zu Wort. Im
Anschluss an die Vortrage ist gentigend
Zeit fur Gesprache und das Kniipfen von
neuen Kontakten eingeplant.

Konzeptionell geht IMMOnetworx
neue Wege: Um die Treffen fur Entschei-
der kostenfrei zu halten, werden die
Treffen durch ausgewéhlte Unternehmen
unterstiitzt. Wichtige Partner sind die
Stadtpaten, die als Gastgeber die regi-
onalen Treffen moderieren. ,Stadtpaten,
Referenten und Sponsoren erkennen die
Chance, die das moderierte Networking
mit sich bringt. Wir bieten ein exklusives
Umfeld, um Beziehungen zu Immobili-
enentscheidern auf- und auszubauen®,
stellt Yvonne Laage fest.

Gelegenheit zu den ersten Netz-
werktreffen bietet sich ab April in sechs
Stadten. Fur das Jahr 2005 sind 30 Tref-
fen geplant; im nachsten Jahr soll diese
Zahl auf 100 steigen.

IMMONETWORX IM UBERBLICK

Kostenlose Netzwerktreffen fiir 20-25 Immobi-
lienentscheider Stadtpaten: Gastgeber der
Treffen vor Ort und Ansprechpartner fiir die
Teilnehmer Referenten: Profis aus den eigenen
Reihen, Immobilienexperten und Entscheider
aus der Politik Stadte: Geplant in 2005: Essen,
Frankfurt, Hamburg, Miinchen, Oldenburg und
Stuttgart. Weitere auf Anfrage. Kontakt: Yvon-
ne Laage * yvonne.laage@immonetworx.info ®
Tel. 040 /63270951 » www.IMMOnetworx.info
In Kooperation u. a. mit: immowelt AG und
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